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Sonova prasentiert solides Halbjahresergebnis

Stafa (Schweiz), 17. November 2014 — Sonova Holding AG, der weltweit fiihrende Hersteller von
Horlésungen, gibt heute ein solides Ergebnis fir das erste Geschaftshalbjahr 2014/15 bekannt.
Der Gruppenumsatz erreichte CHF 990,2 Mio., was einem Wachstum von 7,7% in Lokalwahrungen
oder 4,5% in Schweizer Franken entspricht. Alle Geschéaftsbereiche trugen zur Umsatzsteigerung
bei. Auf konsolidierter Basis stieg der EBITA um 12,1% in Lokalwahrungen oder 4,7% in
Schweizer Franken auf CHF 215,9 Mio. Der Ausblick fur das Gesamtjahr bleibt unverandert.
Sonova bekennt sich weiterhin dazu, Uberschissige Liquiditat den Aktionaren zukommen zu
lassen, indem die Ausschittungsquote sukzessive erhdht und gleichzeitig ein Aktienrtuckkauf-
programm gestartet wird.

Highlights

¢ Gesamtumsatz: CHF 990,2 Mio.; +7,7% in Lokalwahrungen, +4,5% in Schweizer Franken

e EBITA: CHF 215,9 Mio.; +12,1% in Lokalwahrungen, +4,7% in Schweizer Franken; Verbesserung
der EBITA-Marge durch negative Wahrungseffekte aufgehoben

e Horgerate-Segment: Umsatz von CHF 892,2 Mio.; +6,2% in Lokalwahrungen

e Cochlea-Implantate-Segment: Umsatz von CHF 98,0 Mio.; +23,0% in Lokalwéhrungen; EBITA-
Marge von 7,9%

e Unveranderter Ausblick fiir das Geschéftsjahr 2014/15

e Verteilung Uberschissiger Liquiditdt an die Aktionare: hohere Ausschittungsquote und
Aktienrtickkaufprogramm

Lukas Braunschweiler, CEO von Sonova sagt zum Ergebnis: ,Ich freue mich Uber das solide
Halbjahresergebnis, welches wir trotz negativer Wahrungseffekte erreicht haben. Durch unsere starke
globale Prasenz und unsere umfassende Palette an Hoérlésungen konnten wir das Wachstum weiter
vorantreiben. Mit Blick auf die Zukunft bin ich dusserst beeindruckt von den enormen Moéglichkeiten, die
unsere neue Technologieplattform der dritten Generation bietet. Sie ist ein weiterer wichtiger Meilenstein
auf unserer Innovations-Roadmap. Die Plattform wurde mit dem Fokus auf die Bedurfnisse unserer
Kunden entwickelt und bildet die Basis fur weitere bedeutende Produktinnovationen fiur alle Sonova
Marken. Wir sind von einer anhaltend starken Cash Conversion zukinftiger Gewinne tberzeugt. Deshalb
haben wir uns entschlossen, Uberschissige Liquiditat an die Aktionare auszuschitten. Dies geschieht
durch ein Erhéhung der Ausschiittungsquote sowie durch ein Aktienriickkaufprogramm von CHF 500 Mio.
Daneben verfliigen wir Gber gentgend Finanzmittel, um auch weiterhin umfangreiche Investitionen fir
Akquisitionen, F&E und den weiteren Ausbau unseres Vertriebsnetzwerks zu tatigen.

Sonova Holding AG Telefon +41 58 928 33 33
Laubisritistrasse 28 Fax +41 58 928 33 45
8712 Stafa inffo@sonova.com

Schweiz Wwww.sonova.com
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Solides Umsatzwachstum

Der Umsatz der Gruppe stieg in den ersten sechs Monaten des Geschaftsjahres 2014/15 gegeniiber dem
Vorjahreszeitraum in Lokalwahrungen um 7,7%. Durch negative Wahrungseffekte wurde der Umsatz
jedoch um CHF 30,2 Mio. bzw. 3,2% geschmalert, so dass der ausgewiesene Konzernumsatz CHF 990,2
Mio. betrug. Dies entspricht einem Umsatzwachstum von 4,5% in der Berichtswahrung Schweizer
Franken. Fir die negativen Wahrungseffekte verantwortlich waren die Aufwertung des Schweizer
Frankens gegenliber den meisten flir Sonova wichtigen Wahrungen, einschliesslich US-Dollar, Euro und
Kanadischer Dollar. Vom Wachstum in Lokalwahrungen entfielen 6,9% auf organisches Wachstum und
0,8% auf das Wachstum aus Akquisitionen.

Starke Entwicklung in Europa

Als wichtiger Faktor fir das Wachstum im Berichtszeitraum erwies sich die starke Entwicklung in der
Region EMEA (Europa, Mittlerer Osten und Afrika). Hier stieg der Umsatz in Lokalwahrungen um 19,1%.
Entsprechend wuchs der Anteil der Region am Konzernumsatz von 38% in den ersten sechs Monaten
des Geschéftsjahres 2013/14 auf 43% im Berichtszeitraum. Im Segment Horgerate stellten die anhaltend
positive Entwicklung in Grossbritannien sowie das starke Wachstum in Deutschland, dem gréssten Markt
der Region, und Skandinavien die wichtigsten Faktoren dar. Auch das Segment Cochlea-Implantate trug
zum Wachstum in der Region bei.

In den ersten sechs Monaten des Geschéaftsjahres 2014/15 machte der Umsatz in den USA 35% vom
Konzernumsatz aus. Dabei war in der Lokalwahrung ein leichter Rliickgang um 1,7% zu verzeichnen. Seit
April 2014 liefert Phonak Produkte an Costco, das in den USA und anderen Markten weltweit ein rapide
wachsendes Shop-in-Shop-Konzept fur die professionelle Anpassung von Horgerdten betreibt. Die
Verkaufe an Costco sind rasch auf ein betréchtliches Niveau gestiegen, insbesondere in Nordamerika.
Wie erwartet rief die Entscheidung einige negative Reaktionen anderer Privatmarktkunden hervor,
insbesondere in den USA. Das Kaufverhalten der betreffenden Kundengruppen stabilisierte sich im
zweiten Quartal des Geschéftsjahres und hat begonnen, sich zu verbessern. Gleichzeitig litt das
Horgerate-Segment im Berichtszeitraum unter der Obergrenze des zu dieser Zeit gultigen Liefervertrags
mit dem US-amerikanischen «Department of Veterans Affairs» (VA). Der Konzern geht davon aus, dass
im Rahmen des neuen, ab 1. November 2014 geltenden Vertrags der Umsatz nicht langer durch solche
Vertragsbestimmungen beeintrachtigt wird. Der Umsatz in der Region Amerika (ohne USA) blieb in
Lokalwahrungen stabil und trug 11% zum Konzernumsatz bei. Dies widerspiegelt die Reaktionen der
Privatmarktkunden auf den Einstieg bei Costco in Kanada sowie unginstige Auswirkungen aufgrund
verringerter Geschéftsoffnungszeiten wahrend der Fussball-WM auf den Markt in Brasilien.

In der Region Asien/Pazifik stieg der Umsatz in Lokalwdhrungen um 9,4% und machte 11% des
Konzernumsatzes aus. Dies stellt eine solide Entwicklung dar, wenn man beriicksichtigt, dass das
Cochlea-Implantate-Segment im entsprechenden Vorjahreszeitraum von den Lieferungen im Rahmen
einer Ausschreibung der chinesischen Zentralregierung profitiert hatte, wobei in der ersten Halfte des
Geschéftsjahres 2014/15 kein entsprechendes Umsatzvolumen anfiel. Das Konzernwachstum in der
Region war von den starken Hoérgerateumséatzen in Australien, China und Indien gepragt.

Zugrunde liegende Marge substantiell verbessert

Der Bruttogewinn erreichte CHF 680,9 Mio., ein Plus von 8,9% in Lokalwéhrungen bzw. von 4,9% in
Schweizer Franken. Aufgrund einer positiven Entwicklung im Horgerate- und Cochlea-Implantate-
Segment stieg die ausgewiesene Bruttogewinnmarge von 68,5% im Vorjahreszeitraum auf 68,8% in der
ersten Halfte des Geschéftsjahres 2014/15. Wenn man die ungunstige Wechselkursentwicklung
ausnimmt, verbesserte sich die Bruttomarge um 80 Basispunkte. Dies zeigt die Starke des im Hinblick auf
die globalen Marktpositionen und auf das Produkt- und Serviceangebot breit aufgestellte und
ausgewogene Geschaftsportfolio.

Um ihr hohes Innovationstempo beibehalten zu kdnnen, erhdhte die Gruppe einmal mehr die
Investitionen fir Forschung und Entwicklung (F&E). In der ersten Halfte des Geschéftsjahres 2014/15
stiegen die Ausgaben fir F&E um 11,2% in Lokalwahrungen und um 9,9% in Schweizer Franken auf
CHF 65,3 Mio., das entspricht 6,6% des Umsatzes. Ein Teil dieses Anstiegs ging auf schwankende
Ausgaben fir externe Entwicklungspartner zurlick, teils in Zusammenhang mit der im Oktober 2014 auf
dem Internationalen Horgerateakustiker-Kongress EUHA vorgestellten Plattform Phonak Venture. Die
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Bruttoaufwendungen fir F&E (einschliesslich des Nettoanstiegs der kapitalisierten Entwicklungskosten)
beliefen sich auf CHF 72,9 Mio. und entsprachen 7,4% des Umsatzes.

Die Vertriebs- und Marketingkosten stiegen in Lokalwahrungen um 6,7% bzw. in Schweizer Franken um
4,0% auf CHF 301,6 Mio. Als Anteil am Umsatz gingen die ausgewiesenen Kosten geringfiigig auf 30,5%
zuriick (im Vorjahreszeitraum: 30,6%). Dabei sind zusatzliche Kosten aus Akquisitionen von
Retaildistributoren bertcksichtigt sowie Kosten fir die starkere Integration der US-Retailaktivitaten,
welche sich auch auf die Administrationskosten auswirkte. Die Kosten fir Administration erreichten CHF
98,4 Mio., was einem Anstieg um 6,9% in Lokalwahrungen bzw. 5,0% in Schweizer Franken entspricht.
Als Anteil am Umsatz blieben die Administrationskosten mit 9,9% unverandert. Im Ergebnis legten die
betrieblichen Aufwendungen insgesamt um 7,4% in Lokalwahrungen bzw. um 5,0% in Schweizer
Franken zu.

Der Betriebsgewinn vor akquisitionsbedingten Abschreibungen (EBITA) betrug CHF 215,9 Mio. — ein
Anstieg um 12,1% in Lokalwé&hrungen bzw. 4,7% in Schweizer Franken. Wenn man den negativen
Einfluss der Wechselkursentwicklung ausnimmt, stieg die Betriebsmarge um 90 Basispunkte, wofir vor
allem die starke Verbesserung der Bruttogewinnmarge verantwortlich ist. In absoluten Zahlen
beeintrachtigte die Wechselkursentwicklung den ausgewiesenen EBITA um CHF 15,2 Mio. Dadurch blieb
die EBITA-Marge unverandert bei 21,8%.

Der Betriebsgewinn (EBIT) stieg um 5,1% auf CHF 203,1 Mio. Der Nettofinanzaufwand ging von CHF 5,1
Mio. auf CHF 3,1 Mio. zuriick. Verantwortlich hierfir sind in erster Linie niedrigere Zinsbelastungen
infolge der Ruckzahlung verbleibender Bankdarlehen sowie ein hoherer Gewinn assoziierter
Gesellschaften. Fur die Sonova Gruppe ergab sich ein Gewinn nach Steuern von CHF 173,6 Mio. — ein
Plus von 6,1% gegenuber dem Vorjahr. In den ersten sechs Monaten 2014/15 betrug der unverwéasserte
Gewinn pro Aktie CHF 2,52, ein Plus von 5,6% gegeniber dem letztjahrigen Wert von CHF 2,39.

Horgerate-Segment — Weiterhin stabiler Produktmix

Der Umsatz im Segment Horgerate belief sich im ersten Halbjahr 2014/15 auf CHF 892,2 Mio., was in
Lokalwahrungen einem Wachstum von 6,2% entspricht. Dieser Anstieg umfasst ein organisches
Wachstum von 5,3%, wahrend die im Berichtszeitraum erfolgten Akquisitionen und die Annualisierung
der im letzten Geschéftsjahr getatigten Akquisitionen 0,9% beitrugen. Die ungunstige
Wechselkursentwicklung minderte den ausgewiesenen Umsatz um CHF 27,3 Mio. und das Wachstum
um 3,2 Prozentpunkte. Somit betrug das ausgewiesene Wachstum in der Berichtswahrung Schweizer
Franken 3,0%.

Zum Wachstum im Segment Horgerate trugen sowohl die Grosshandels- als auch die Retailaktivitaten
der Gruppe bei. Der anhaltende Erfolg der Plattformen Phonak Quest und Unitron Era zeigt sich auch
daran, dass im Berichtszeitraum etwa 80% des HoOrgerateumsatzes aus Produkten stammten, die vor
weniger als zwei Jahren eingefuihrt wurden. Die Partnerschaft mit Boots, der fihrenden britischen
Apotheken- und Drogeriemarktkette, blieb im Berichtszeitraum weiter auf Erfolgskurs und wird auch in
Zukunft einen wichtigen Wachstumsfaktor darstellen. In Deutschland, dem grossten Markt in Europa,
sorgte die im November 2013 umgesetzte Erhéhung der Kostenerstattung fur ein deutlich hoheres
Marktwachstum. Dieser Effekt setzte sich in der ersten Halfte des Geschaftsjahres 2014/15 weiter fort.
Sowohl Phonak als auch Unitron gelang es, ihren Marktanteil weiter zu erhéhen. Hierflr waren unter
anderem auch die erfolgreichen Produkte der Standard-Kategorie verantwortlich, die das hoéchste
Marktwachstum in Deutschland aufwiesen. Infolge der Annualisierung der negativen Auswirkungen der
veranderten Kostenerstattungen in den Niederlanden und gewissen skandinavischen Markten
verzeichnete die Gruppe auch in diesen Markten ein signifikantes Wachstum.

Die sehr positiven Auswirkungen der sich schnell aufbauenden Verkdufe an Costco, insbesondere in
Nordamerika, wurden von der zu Beginn negativen Reaktion anderer Privatmarktkunden zunichte
gemacht. Mittlerweile haben sich diese Umsétze aber stabilisiert und haben begonnen, wieder zu steigen.
Zudem litten die Umsétze in den USA unter einer voribergehenden vertraglichen Obergrenze in den
Geschaften mit dem US-amerikanischen «Department of Veterans Affairs» (VA). Dennoch gelang es den
Sonova Marken insgesamt, ihre Flhrungsposition beizubehalten.

Wenn man die verschiedenen Produktkategorien betrachtet, so war bei Premiumhd&rgeraten mit einem
Wachstum von 5,6% ein solider Anstieg zu verzeichnen. Dafir waren insbesondere der anhaltende Erfolg
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des im April 2013 eingefiihrten Audéo Q90 RIC sowie das fortgesetzte Wachstum von Lyric, dem ersten
und einzigen vollkommen unsichtbaren und dauerhaft tragbaren Horgerat der Branche, verantwortlich.
Die 9,8% Wachstum in Lokalwéhrungen, die bei Standardhoérgeraten zu verzeichnen waren, ergaben sich
in erster Linie aus dem starken Wachstum des deutschen Marktes, wo vor allem Gerate dieser Kategorie
erfolgreich waren, und dem ebenfalls starken Wachstum dieser Produktkategorie in China. Der Umsatz
mit Horgeraten der Kategorie Advanced ging in Lokalwahrungen um 2,3% zurtick. Aufgrund der starken
Entwicklung des vor Kurzem eingefihrten Phonak Roger stieg der Umsatz mit drahtlosen
Kommunikationsgeraten in Lokalwahrungen um beeindruckende 30,3%.

Das Horgerate-Segment erreichte einen EBITA von CHF 208,1 Mio., was einem Wachstum von 8,2% in
Lokalwahrungen entspricht. Der Anstieg wurde durch die unglnstige Wechselkursentwicklung
weitgehend zunichte gemacht. Die Wahrungseffekte schmalerten den ausgewiesenen EBITA um CHF
15,1 Mio. und die ausgewiesene EBITA-Marge um 100 Basispunkte. In Schweizer Franken gerechnet,
stieg der EBITA deshalb um 0,9%, die EBITA-Marge betrug 23,3%.

Segment Cochlea-Implantate — Wachstum durch neue Systeme und Upgrades

Im Berichtszeitraum erzielte das Segment Cochlea-Implantate einen Umsatz von CHF 98,0 Mio., was
einem Wachstum von 23,0% in Lokalwahrungen bzw. 19,6% in Schweizer Franken entspricht. Zu diesem
Wachstum trugen sowohl die Verkdufe neuer Implantatsysteme als auch von Prozessor-Upgrades bei.
Dies ist ein solides Ergebnis, wenn man bertcksichtigt, dass die Kunden insbesondere in den USA
Zurlckhaltung zeigten, da Advanced Bionics derzeit am Prozessor Naida CIl verschiedene
Hardwareoptimierungen vornimmt, die die Zuverlassigkeit bei hohen Alltagsbeanspruchungen weiter
verbessern sollen. Zudem hatten die Umséatze im Vorjahr von den Lieferungen im Rahmen einer
Ausschreibung der chinesischen Zentralregierung profitiert, welche in 2014/15 nicht angefallen sind.

Nachdem im Vorjahr die Gewinnschwelle erreicht werden konnte, wies das Segment Cochlea-Implantate
nun einen EBITA von CHF 7,8 Mio. aus. Dies entspricht einer Marge von 7,9% und liegt im Rahmen
unserer langfristigen Planung fir ein profitables Wachstum dieses Geschéftsbereichs.

Solider Cash Flow - Starke Bilanz

Der Mittelzufluss vor Verénderung des Nettoumlaufvermdgens stieg um 7,4% auf CHF 237,6 Mio. Beim
Mittelzufluss aus Geschéftstatigkeit ist eine Zunahme des Umlaufvermdgens beriicksichtigt, die in erster
Linie auf hohere Warenvorrate im Vorfeld der Einfihrung der Produktfamilie Phonak Audéo V im Oktober
sowie niedrigere Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen zuriickzufihren ist. Der Mittelabfluss
aus Akquisitionen, einschliesslich Earn-out-Zahlungen fur Akquisitionen im Vorjahreszeitraum, sank von
CHF 13,1 Mio. auf CHF 7,9 Mio. Zusammen mit niedrigeren Investitionen in Sachanlagen und
immaterielle Anlagen sowie einem Rickgang der gegeniiber assoziierten Gesellschaften und Dritten
gewahrten Darlehen fuhrte dies dazu, dass der Free Cash Flow um 6,4% auf CHF 133,7 Mio. stieg. Dies
entspricht in etwa der Zunahme beim Gewinn nach Steuern. Weiterhin weist die Gruppe einen
Mittelabfluss aus Finanzierungstatigkeit in Hohe von CHF 233,9 Mio. aus, was in erster Linie auf die
Riickzahlung der letzten Tranche des Bankdarlehens in Zusammenhang mit der Ubernahme von
Advanced Bionics in Héhe von CHF 80,0 Mio. sowie die Dividendenzahlung in Héhe von CHF 127,6 Mio.
zurlickzufiihren ist.

Das Nettoumlaufvermdgen betrug CHF 238,5 Mio. (Marz 2014: CHF 190,6 Mio.). Verantwortlich fir
diesen Anstieg waren in erster Linie nicht liquiditatswirksame Wechselkurseffekte sowie die erwahnten
héheren Warenvorrate. Das investierte Kapital betrug CHF 1’570 Mio. (Marz 2014: CHF 1’463 Mio.). Die
Zunahme ist vor allem auf den wechselkursbedingten Wertzuwachs USD-basierter immaterieller Anlagen
und das hoéhere Umlaufvermdgen zuriickzufihren. Die Anzahl der Ausfélle im Zusammenhang mit dem
2006 von Advanced Bionics durchgefiihrten «Vendor B» Produktriickruf geht zuriick und entspricht den
Annahmen fur die Rickstellungen, die im Geschéftsjahr 2012/13 fir Anspriiche dieser Art getroffen
wurden. Die Gruppe schloss den Berichtszeitraum mit einer Nettoliquiditédt von CHF 301,5 Mio. ab. Dieser
Wert lag leicht unter den im Marz 2014 ausgewiesenen CHF 311,5 Mio. Das Eigenkapital der Gruppe
belief sich auf CHF 1°871 Mio., wobei sich der Eigenfinanzierungsgrad von 68,4% im Marz 2014 auf
71,3% im September 2014 erhohte.
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Total Shareholder Return Strategie

Im September 2014 hat Sonova die letzte Tranche des Darlehens abgeldst, welches im Jahr 2009 zur
Ubernahme von Advanced Bionics aufgenommen wurde. Die Gruppe ist nun frei von Finanzschulden. In
den letzten zwolf Monaten erwirtschaftete Sonova einen Free Cash Flow von annéghernd CHF 300 Mio.
und erwartet, dass sich die Gewinne auch zukiinftig in einem starken Cash Flow niederschlagen. Zudem
verfigt das Unternehmen (ber eine betrachtliche Verschuldungskapazitat, wenn zur Finanzierung
grosserer Akquisitionen umfangreichere liquide Mittel bendtigt werden sollten. Der Verwaltungsrat hat
deshalb beschlossen, Uberschissige Liquiditdt an die Aktionare auszuschiitten. Im Geschéftsjahr
2013/14 entsprach die Dividendenzahlung einer Ausschiittungsquote von 37%. Sonova beabsichtigt, ihre
Dividendenausschiittung weiter schrittweise zu erhéhen und strebt fir die kommenden Jahre eine
Ausschittungsquote in einem Bereich von um die 40% an. Darlber hinaus kindigt Sonova ein
Aktienrtickkaufprogramm im Umfang von CHF 500 Mio. an, das ab Dezember 2014 iber maximal drei
Jahre laufen wird. Dabei wird Sonova weiterhin (ber ausreichende Finanzmittel verfligen, um
umfangreiche Investitionen fiir erganzende Akquisitionen, F&E und den weiteren Ausbau des
Vertriebsnetzwerks und der Marktabdeckung der Gruppe zu tatigen. Die Total Shareholder Return
Strategie, die aus signifikanten Dividendenzahlungen und einem umfangreichen Aktienrtickkaufprogramm
besteht, unterstreicht unsere Zuversicht, dass die Sonova Gruppe auch in Zukunft einen hohen Cash
Flow erwirtschaften wird.

Ausblick 2014/15

Sonova strebt weiterhin ein profitables Wachstum durch permanente Innovation und einen fortgesetzten
Ausbau ihrer starken Marktpositionen an. Sonova geht weiterhin davon aus, dass im Geschaftsjahr
2014/15 sowohl im Horgerate-Segment als auch im Segment Cochlea-Implantate ein anhaltend solides
Umsatz- und Gewinnwachstum erzielt werden kann. Unser Ausblick fir das Gesamtjahr bleibt
unveréandert: Wir erwarten fir den Gesamtumsatz ein Wachstum von 7% bis 9% und beim EBITA einen
Anstieg von 11% bis 15%, jeweils in Lokalwahrungen. Angesicht des aktuellen Wechselkursumfelds
durften sich die in der ersten Halfte des Geschaftsjahres 2014/15 beobachteten stark negativen
Wechselkurseffekte in der zweiten Halfte nicht wiederholen, sodass diese Effekte im gesamten
Geschéftsjahr moderater ausfallen durften.

Der vollstandige Halbjahresbericht 2014/15 ist auf unserer Website verfigbar unter:
http://www.sonova.com/de/investors/reporting/financial

Die Prasentation der Halbjahresergebnisse 2014/15 ist abrufbar unter:
http://www.sonova.com/de/investors/presentations

— Ende -
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Kennzahlen Sonova Gruppe (konsolidiert)

1. April bis 30. September, in CHF 1’000, wenn nichts anderes erwdhnt 2014 2013
Umsatz 990’207 947°782
Verdnderung gegeniiber Vorjahr (%) 4,5 8,6
Bruttoertrag 680°891 649’209
Vertinderung gegeniiber Vorjahr (%) 4,9 8,1
in % vom Umsatz 68,8 68,5
Forschungs- und Entwicklungskosten 65’287 59'424
in % vom Umsatz 6,6 6,3
Vertriebs- und Marketingkosten 301°581 290°049
in % vom Umsatz 30,5 30,6
Betriebsgewinn vor akquisitionsbedingten Abschreibungen (EBITA) 215’877 206°240
Vertinderung gegeniiber Vorjahr (%) 4,7 10,6
in % vom Umsatz 21,8 21,8
Betriebsgewinn (EBIT) 203’145 193’328
Vertinderung gegeniiber Vorjahr (%) 5,1 11,2
in % vom Umsatz 20,5 20,4
Gewinn nach Steuern 173’608 163’671
Verdnderung gegeniiber Vorjahr (%) 6,1 10,1
in % vom Umsatz 17,5 17,3
Anzahl Mitarbeitende (Durchschnitt) 9'764 9’020
Verdnderung gegeniiber Vorjahr (%) 8,2 6,2
Anzahl Mitarbeitende (Endbestand) 9’938 9102
Verdinderung gegeniiber Vorjahr (%) 9,2 4,1
Nettoliquiditdt! 301’548 180’231
Nettoumlaufvermégen? 238'517 184’834
Investitionen (Sachanlagen und immaterielle Anlagen)? 40’968 44’303
Investiertes Kapital® 1'569’609 1'453°353
Total Aktiven 2'623'262 2'628°072
Eigenkapital 1'871’157 1'633°584
Eigenfinanzierungsgrad (%)% 71,3 62,2
Free Cash Flow® 133°745 125’644
Operativer Free Cash Flow” 141’619 138709
in % vom Umsatz 14,3 14,6
Rendite des investierten Kapitals (%)® 27,4 11,3
Eigenkapitalrendite (%)% 20,4 7,8
Unverwisserter Gewinn pro Aktie (CHF) 2,52 2,39
Verwiisserter Gewinn pro Aktie (CHF) 2,52 2,39

D Fliissige Mittel + andere kurzfristige Finanzanlagen (ohne Darlehen) - kurzfristige Finanzverbindlichkeiten — langfristige Finanzverbindlichkeiten.
2 Forderungen (inkl. Darlehen) + Warenvorréte — Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen - kurzfristige Ertragssteuerverbindlichkeiten - iibrige

kurzfristige Verbindlichkeiten - kurzfristige Riickstellungen.
¥ Ohne Goodwill und immaterielle Anlagen aus Akquisitionen.
9 Eigenkapital - Nettoliquiditat.
° Eigenkapital in % der Bilanzsumme.
9 Mittelzufluss aus Geschédftstatigkeit + Mittelabfluss aus Investitionstatigkeit.

7 Free Cash Flow - Mittelabfluss aus Akquisitionen (exkl. erworbene fliissige Mittel).

8 EBIT (letzte 12 Monate) in % des durchschnittlich investierten Kapitals.

9 Gewinn nach Steuern (letzte 12 Monate) in % des durchschnittlichen Eigenkapitals.
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Kontakte:

Investor Relations Media Relations

Thomas Bernhardsgrutter Michael Isaac

Telefon +41 58 928 33 44 Telefon +41 58 928 33 24
Mobil +41 79 618 28 07 Mobil +41 79 420 29 56

E-Mail thomas.bernhardsgruetter@sonova.com E-Mail michael.isaac@sonova.com

Haftungsausschluss

Diese Medienmitteilung enthélt Zukunftsaussagen, die keinerlei Garantie bezuglich der zukunftigen Leistung gewahren. Diese Aussagen
widerspiegeln die Auffassung des Managements Uber zukinftige Ereignisse und Leistungen des Unternehmens zum gegenwartigen
Zeitpunkt. Die Aussagen beinhalten Risiken und Unsicherheiten, die sich aus — aber nicht abschliessend — zukinftigen globalen Wirt-
schaftsbedingungen, Devisenkursen, gesetzlichen Vorschriften, Marktbedingungen, Aktivitdten der Mitbewerber sowie anderen Faktoren, die
ausserhalb Sonova’s Kontrolle liegen, ergeben kénnten. Sollten sich eines oder mehrere dieser Risiken oder Ungewissheiten realisieren
oder sollte sich erweisen, dass die zugrunde liegenden Annahmen nicht korrekt waren, kdnnen die tatséchlichen Ergebnisse wesentlich von
den prognostizierten oder erwarteten Ergebnissen abweichen. Jede vorausschauende Aussage gibt die Sicht zu dem Zeitpunkt wieder, zu
dem sie gemacht wurde. Sonova Ubernimmt keine Verpflichtung gegeniiber der Offentlichkeit, vorausschauende Aussagen zu aktualisieren
oder zu korrigieren.

Uber Sonova

Die Sonova Holding AG mit Hauptsitz in Stafa in der Schweiz ist der fihrende Hersteller von innovativen Lésungen rund um das Thema
Horen. Die Gruppe ist im Markt durch ihre Kernmarken Phonak, Unitron, Advanced Bionics und Connect Hearing vertreten. Sonova bietet
ihren Kunden eines der umfassendsten Produktportfolios in der Industrie — von Horgerédten zu Cochlea Implantaten bis hin zu drahtlosen
Kommunikationsldsungen. Gegriindet 1947 ist die Gruppe heute weltweit in Gber 90 L&ndern vertreten und beschaftigt rund 10’000
engagierte Mitarbeitende. Sonova erzielte im Geschéftsjahr 2013/14 einen Umsatz von CHF 2,0 Mrd. sowie einen Reingewinn von
CHF 347 Mio. Durch die Unterstiitzung der Hear the World Foundation verfolgt Sonova das Ziel, eine Welt zu schaffen, in der jeder Mensch
die Freude des Horens und damit ein Leben ohne Einschréankungen geniessen kann.

Fir weitere Informationen besuchen Sie bitte www.sonova.com und www.hear-the-world.com.

Sonova Aktien (Ticker-Symbol: SOON, Valoren-Nr. 1254978, ISIN: CH0012549785) sind seit 1994 an der SIX Swiss Exchange kotiert.
The securities of Sonova have not been and will not be registered under the U.S. Securities Act of 1933, as amended (the “U.S.
Securities Act”), or under the applicable securities laws of any state of the United States of America, and may not be offered or
sold in the United States of America except pursuant to an exemption from the registration requirements under the U.S. Securities
Act and in compliance with applicable state securities laws, or outside the United States of America to non-U.S. Persons in
reliance on Regulation S under the U.S. Securities Act.
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